
Célok
 
Ahhoz, hogy eredményeket érj el, szükség van célok állítására. Ezeket le kell írni, és 
időponthoz kell kötni. Szánj rá néhány percet, és írd le, mi az, amit szeretnél elérni. 
Kérd ki a szponzorod tanácsát is, hogy reális célokat tudj felállítani.
 
Okok, amik miatt elkezdtem az üzletet:……………………........................................
………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………

 
A  6.  hónapos  tréning  időszak  végén  ……………………….Ft-ot  akarok 
keresni!
2-4 év távlatában ez a célom:
………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………

 
Írd ide, mikorra akarsz elérni ilyen üzleti szintet:
 3 % szint………………………………………..

 6 % szint………………………………………..

 9 % szint………………………………………..

12 % szint……………………………………….

15 % szint……………………………………….

18 % szint……………………………………….

21 % szint……………………………………….

24 % szint……………………………………….
 
Ebből adj egy példányt a szponzorodnak!

A célok konkrét kitűzéséhez kérd a felső szponzor, Seres Péterné segítségét! 
Tel: +36 20/924 9809
Skype: nekedszol
email:seresne@nekedszol.hu
(Célok megvalósításának gyakorlati lépései anyag, célkitűző lap, heti cél segédlet)


